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ACTUALITE

NISSAN ESPACE 3

Ouverture au “Péle Automobile Rennes Saint-Grégoire”

Le groupe Nissan By Espace 3 est le premier a inaugurer le nouveau péle automobile rennais a Saint-Grégoire, le long de voie express
Rennes et Saint-Malo, a proximité de la route du meuble. Déja implanté dans la métropole rennaise, le groupe Nissan déménage et agrandit
sa surface. La nouvelle concession est ouverte au public depuis le 29 ao(t, inauguration le 20 octobre. BMW Huchet doit ouvrir a son tour

sa nouvelle concession a I'automne.

Jean-Marc LAFFERIERE, président du groupe
Nissan By Espace 3, ainvesti 5,5 millionsd’euros
dans la construction de deux nouvelles conces-
sions. 4 millions pour celle de Saint-Grégoire
qui remplace la concession de Cesson-Sévigné,
la seconde située a Saint-Jouan-des-Guérets
remplace celle de Saint-Malo, le groupe compte
une troisiéme concession a Laval. L'ancienne
concession, sur le site historique a Cesson-Sé-
vigné sera détruite pour laisser place a quatre
immeubles d'une centaine de logements, des
commercesdontunU-express,d’ici2019. Nissan
souhaite conserver un «pointservice» de 500 m?
a Cesson-Sévigné, qui pourrait prendre place
zone du ché&ne morand.

Une concession nouvelle
génération

16 000 m? de terrain, 2 500 m? de batiments, la
nouvelle concession a Saint-Grégoire a encore
des possibilités d’agrandissement. Lergonomie
et le confort (du client comme des salariés)
ont été au coeur de la conception de ce nouvel
espace. Un nouveau concept de showrooms sur
800 m?, des conseillers équipés de tablette pour
accompagnerlesclients aufil de ses découvertes

L'histoire
A l'origine, la marque DATSUN puis NISSAN
était implantée sur le bassin Rennais route
de St Malo a Rennes sous le nom de Garage
MORICE. Le 1¢ janvier 1994 Jean-Marc Lafer-
riére acquiert La S.A.R.L Garage MORICE qui
devient S.A. NISSAN ESPACE 3. Le 1 no-
vembre 1994, la concession NISSAN ESPACE
3 quitte la route de St Malo pour emménager
rue du Petit Marais & Cesson-Sévigné dans
des batiments neufs.
Le 1% janvier 2000, Jean-Marc LAFERRIERE
rachéte le Garage Hubertetcrée laconcession
MNISSAN Espace 3 a Laval. Juillet 2003, Jean-
Marc LAFERRIERE reprend la marque NISSAN
a la suite de Robert Leyavanc a St Malo 12,
bd de la Rance. 2015, Ludovic LAFERRIERE
rejoint I'équipe de direction du groupe pour,
& terme, prendre les commandes de celui-ci.
juin 2016, la concession de StMalo deménage
dans de nouveaux locaux a Saint-Jouan-des-
Guérets.Le29a0(1t 2016, ouverturede latoute
nouvelle concession de Saint—Gr_égoi;a, route
du Meuble, qui remplace celle de Cesson-Sé-
vigné. A ce jour, le groupe Nissan Espace 3
emploie 36 personnes 3 Cesson-Séviane, 11
personnes a Laval et 8 personnes a St Malo
soit 65 salaries.
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desmodeéles, unesalle aménagée pouraccueillir
les enfants ainsi qu’un espace zen, convivial et
connecté pour les clients dans 'attente de leur
véhicule en révision...

Sur le parc, deux parties distinctes NEUF et
OCCASION, avec un panel élargie de véhicules
de courtoisie et un service aprés-vente ouvert
le samedi matin. Le groupe souhaite s’'adapter
aux évolutions sociétales et pourrait élargir ses
horaires d’ouverture de 6 a 22 h par exemple
ou encore proposer un service d'entretien de
véhicule & domicile ou sur le lieu de travail.

Laconcession a été choisie pour étre pilote sur
le marché de I'occasion de voitures électriques,
dont le modeéle LEAF a le vent en poupe, avec

15 & 20 modéles vendus chaque mois, et la plus K

grosse vente en mars 2016 avec 58 Leaf sur les
100 véhicules neufs vendus.

Le groupe Nissan by Espace 3 a vendu 1200
modéles neufs et 1800 d’occasions I’an dernier
pour un chiffre d'affaires de 54 millions d’euros.
Unecroissancede +10%entre 2015et2014,+10%
prévu en 2016. Le groupe compte renforcer ses
équipes en 2016/2017 pour accompagner son
agrandissement.

Nissan

Cette nouvelle concession s’inscrit dans la
politique de déploiement de la nouvelle identité
des concessions Nissan. NISSAN change ses
enseignes mondialesen 2017 etlaconcession de

Saint-Grégoire sera parmi les premiére a tester
cette nouvelle identité dés avril.

Renault-Nissanvaentrerdansleclubdes «plus
de 9millions de véhicules» vendus chaque année
apres la prise de contréle dujaponais Mitsubishi
au printemps dernier.

Parmis les modéles, le lancement de la nou-
velle MICRA début 2017 est attendu, ainsi gue fe
nouveau Nissan Juke prévu pour 2017, avec de
nouvellesmotorisations plussobres, une version
hybride, ainsi que les toutes derniéres technolo-
gies embarquées. Lancé en 2010, le Nissan Juke
est, avec le Qashgai, I'une des meilleures ventes
delamarque pionniére descrossovers compacts.

Showrooms et grands espaces pour une expérience
de vente inédite

L'Autopdle

Sur 9 hectares dont 37 000 m? de surface
constructible, une zone de chalandise de plus
de 400 000 personnes, le nouveau podle auto-
mobile compte fédérer et créer la plus grande
force d'attraction commerciale de la Métropole
rennaise. Des concessions modernes, une
synergie des enseignes pour une concurrence
saine. Aprés Nissan Espace 3, BMW Huchet
ouvrira a I'automne, suivi de Opel et sans doute
un centre de contrdle technique, un carrossier...
Lemplacement sur l'axe Rennes / Saint-Malo
{50 000 voitures/jour) est un atout en visibilité,
accessibilite, rapidité d'acces.
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